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Liebe Kundin, lieber Kunde
Sehr geehrte Leserin, sehr geehrter Leser

Machdern uns der Juli wetterbedingt bereits einen ersten Vor-
geschrnack geliefert hat, beginnt im Septernber die eigentliche
Impragniersaison.

Wir von Barna wissen besonders bei diesern Thema um die
unterschiedlichen BedUrfnisse und Anspriche der Konsumen-
ten und bieten Ihnen speziell fur diese Jahreszeit sine gqrosse
Auswahl unterschiedlicher ImpragnierlGsungen in den diversen
Gréssen an.

Unser breites Sortiment reicht von der urmweltfreundlichen
Flacon-L&sung Barma Massestopp, welche durch ibre treib-
dasfreie Zusammensetzung ganz ohne Sprihnebel angewandt,
werden kann, Uber den Bama Impragnierer mit dem Treib-
mittel reine Luft an Stelle der herkérmmlichen Treibmittel Pro-
pan/ Butan, bis hin zurn ultra-starken Barmna Power Protector
mit Nano-Partikeln fUr einen intensiven und lang anhaltenden
Schutz,

EDITORIAL

Profitieren Sie noch bis zum 31.10.2011
von den Sonderpreisen auf allen Impragnier-
produkten in der Impragnieraktion.

MNeben unserer starken Produktpalette mdch-
ten wir Sie in diesem Newsletter gezielt Uber
die Chancen und Potentiale beim VYerkauf von Schuhpflege und
Fournituren informnieren. Auf der Seite vier erfabren Sie mehr Uber
dieses spannende Therna. MNutzen Sie in diesern Bereich unsere
Erfahrung und profitieren Sie von der Untersttzung unserer Ver-
kaufsberater — wir stehen [hnen gerne zur Verflgung!

[ch lade Sie ausserdemn herzlich an unseren Stand an der Info-
messe forn in Spreftenbach (27 ./22. August) ein. Neben unse-
rer Produktprasentation beraten wir Sie gerne bei der optimalen
sortimentswahl und Warenprasentation flr Ihre Kunden, Wi
freuen uns auf IThren Besuch! Ich winsche Thnen eine qute Zeit,
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Ihr Charles Holenstein

Impragnierlosungen von Bama
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So anspruchsvoll und individuell
wie Ihre Kunden!
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Neuheit

Thermo Thin Fit

Extradunn und kuschelweich

L:?r TRADUNN  Kuschelweiche, warme Sohle,
| passt sich der FuBform an

Un plaisir chaud, doux et moelleux
pour vos pieds

Warm, zacht en comfortabele inlegzool

Protects and conforms to your feet

THERMO THIN FIT

Bama Thermo Thin Fit ist
durch ihren dunnen Material-
aufbau eine Warmesohle

fur alle Arten und Grossen
von Schuhen; auch eleqante
Damenschuhe.

Die Memory Foam Schaum-
stoffschicht bietet individuell
qepolsterten Komfort und
passt sich der Fussform an.

Das Alu-Schild schutzt vor
Bodenkalte, wahrend die

weiche Oberschicht fur warme
Fusse sorgt.

Mit Anti-Rutsch-Schicht




Aktuell Bama: v

Bama Displays
fur eine optimale Warenprasentation

Zweitplatzierungen von Displays (z.B. Thekendisplays) AKTUELL: Sonderangebot!
sind nicht etwa verschwendeter Platz sondern bares Geld. CHF 79.- netto
Unsere Verkaufsberater unterstiitzen und beraten Sie

Bama
jederzeit gerne bei der optimalen Platzierung von zweiten Schutz und Pflege
Verkaufspunkten und der gesamten Warenprasentation. by,
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Bama Sport-Display

fir alle 5 Produkte der

Bﬂm(j Spprt-Llnle: Super Protectaor,
Trainer Fresh, Lederfett,

Shampoo, Farb-Pflege weiss.

Bama Sillkky Comfort Bama S:hoe Fresh it Info-Leaflet flir den
12er-Display, mit Gratis-Tester 12er-Display Konsumenten.
Bama
Bama

Power Protector

Bama Perfect Fit

Display fir alle

12er-Display
Gel-Produlkte inkl. ™~
High Heel Gel-Comfort ¥ B
B = &v 12er-Display mit aus-
3er-Acryl-Presenter L é - wechselbarem Topschild
Bama Nassestopp fur fast alle Pflegeprodukte w flr Bama Fower Protector
12er-Display inkl. Adapter fir Tuben P und Aktiv Universal Pflege

Jimfee
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Zusatzverkaufe

Schuhpflege und Fournituren -

Ein Geschaft mit viel Potential:

Verstandlicherweise legen Sie als Schuheinzelhandler Ihr
Augenmerk besonders auf den Einkauf und die Prasentation
der Schuhmodelle. Oft stellt sich dabei die Frage, ob das Sor-
timent fir die Saison richtig gewahlt wurde und ob auch das
Wetter der Jahreszeit entsprechend sein wird und dadurch die
Konsumenten zum Kauf angeregt werden. Im ungUnstigsten
Fall ist es z. B. im Winter 15%C und die Wintermadelle bleiben
wie Blei in den Reqalen stehen. Wie soll man dann den Um-
satz doch noch einigermassen retten?

Was Vielen dabei meist gar nicht in den Sinn kommt, ist der
Verkauf von Schuhpflege und Fournituren, denn diese werden
mit. einern durchschnittlichen Verkaufspreis von 13.90 CHF
als unattraktiv und auch unrentabel angesehen. Dass dies
jedoch eine fatale Fehleinschatzung ist, bei der Thnen bares
Geld durch die Lappen geht, médchten wir Ihnen etwas spater
anhand eines Beispiels verdeutlichen.

Vorerst jedoch die Vorteile von Schuhpflege und Fournituren
auf einen Blick:

® Saisonale Unabhangigkeit

Mit einemn Grundsortiment an Pflege und Accessoires sind Sie
auch flr saisonale Schwankungen bestens gerdstet: eqal ob es
regnet, lhre Kunden mit Salzrandern an den Schuhen kampfen
oder ob der unbequeme Schuh durch eine Einlegesohle kom-
fortabler gemacht wird.

® 5Schnelle Nachbestellung

findert sich das Wetter von einem Tag auf den anderen und
Sie bendtigen dringend weitere Ware, genugt ein Anruf bei
uns und Sie erhalten Ihre Lieferung am ndchsten Werktay -
ein deutlicher Vorteil gegeniiber den Maglichkeiten, die Sie bei
Schuhlieferanten haben!

® Geringe Kaufbarriere bei IThren Kunden

Gerade der geringe Durchschnittspreis bei Plege und Acces-
soires macht es flr Sie so einfach, dem Kunden zu jedem
5chuhkauf das passende Produkt zu empfehlen und ihn letzt-
lich vom Kauf zu dberzeugen. Einige wenige Verkaufsarqu-
mente und Tipps gendgen.

Mehr Spass am Verkaufen = mehr Umsatz
Gerne mochten wir Ihnen an einem Keinen Rechenbeispiel
verdeutlichen, wie wviel extra Umsatz Sie mit dem Verkauf
von Fournituren erwirtschaften konnen. Ausgangslage ist ein
durchschnittlich grosses Schuhfachgeschaft,

10 Verkauferinnen
X
X

320 Verkaufstage pro Jahr

1 neuer Fournituren-Kunde pro Yerkauferin pro Taq ...

13.90 CHF durchschnittlicher Verkaufspreis =

= 44'480 CHF extra Umsatz!

Unser Angebot fir Sie:

Lassen Sie sich Thren extra Umsatz nicht entgehen und nut-
zen Sie unser ausfuhrliches Schulungsangebot und unserer
bewahrtes Quick Selling Programmrm durch uns und unsere
kompetenten Verkaufsberater, Wir beraten und unterstitzen
Sie gerne, qanz eqal wie gross Ihr Geschaft ist und wie viele
Angestellte Sie beschaftigen.

Wir freuen uns auf Ihr Interesse!

Bama Online

Auf dem Laufenden bleiben was bei Bama so lauft ...

Melden Sie sich auf wwww.saralee.ch/news._php
fur unseren E-Mail-Newsletter an und werden Sie
Fan auf Facebook!

facebook

www.facebook.com/
bama.schweiz
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